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من�أجل�.�ستغرق�المفاوضات�ال����سبق�إبرام�العقد��لك��و�ي�وقت�طو�ل�وأموال���مة

�الوسائط� ��� �والسلع �ا��دمات �ومقدمي ��لك��وني�ن �المس��لك�ن �ب�ن �التفاوض �م�مة �س�يل

�ل��لك��ونية،�ومن�أجل�ا��فاظ�ع���المصا���المختلفة�لأطراف�التعاقد�تم�ا��رص�ع���تدو�ن�

�وثيقة� ��عد �الذي �النوايا �خطاب �إ�� �ال��وء �خلال �من �وذلك �العقد �جزئيات �من ��شأنھ �إتفق ما

�التفاوض،� �مرحلة �خلال �إل��ا �التوصل �تم �ال�� �المبدئية �و�تفاقيات ��طراف �نوايا �تحدد رسمية

�عليھ� �ت��تب �عقد �بإعتباره �ي�ت�� �أو �أخلا��، ��ع�د �مجرد �أنھ �ع�� �النوايا �بخطاب �ي�ت�� فقد

  .سؤولية�عقديةم

خطاب�النوايا،�مرحلة�التفاوض،�عقد�الك��و�ي،�اتفاقيات�مبدئية،�مسؤولية�: ال�لمات�المفتاحية

  .عقدية

Abstract: 
    Negotiations preceding the conclusion of an electronic contract take a 
long time and huge money. 

    In order to facilitate the task of negotiating between electronic consumers 
and providers of services and goods in electronic media, and in order to 
preserve the various interests of the contracting parties care was taken to 
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write down all the agreed parts of the contract by resorting to the letter of 
intent, which is an official document that defines the intentions of the parties 
and the preliminary agreements reached during the negotiation phase, a 
letter of intent may end up as a mere moral commitment, or it may end up as 
a contract that entails contractual responsibility. 

Keywords: letter of intent, negotiation stage, electronic contract, 
preliminary agreements, contractual liability. 

  :مقدمة

� �ب�ن �الم�ا�ي �تتم���بالبعد �ال�� ��لك��ونية �العقود �خصوصية �يتم�إن �لا �وأ��ا المتعاقدين،

���� �أن�نأخذ �ع���شاشة�الكمبيوتر،�تفرض�علينا �بل�يتم�التفاوض��شأ��ا �مادي جمع�ا�ع���لقاء

�عتبار�المسافة�ا��غرافية�ب�ن�الطرف�ن��طراف،�خاصة����مفاوضات�العقود��لك��ونية�الم�مة،�

  .ةتتم�المفاوضات��عدة�طرق،�أبرز�ا�خطابات�النوايا��لك��وني

�الذي� ��نجلوسكسو�ي، �القانون ��� �مرة �لأول �ظ�رت �حديثة �أصول �ل�ا �النوايا خطابات

�ال�شر�عات� �تكن �ولم ��نجلوساكسونية، �البلدان ��� �و�قتصادية �التجار�ة �ال��افة اخ��عتھ

�تم� �ما �كث��ا �فوائد�ا، �وع�� �عل��ا �التعرف ��عد �ولكن ��عد، �قبل��ا �قد �الوقت �ذلك ��� اللاتي�ية

  .�ن�المتعاقدين�ح���أصبحت�عرفا�يتم�إتباعھ����البلدان�اللاتي�يةتحر�ر�ا�ب

ا� �ر�ط�ا�مع  �موضوعات�مختلفة�لا�يمكن �حيث�ي�ناول �بأش�ال�مختلفة، ً   يأ�ي�خطاب�النوايا                                                                          

لاشتقاق�المحور�الذي�تدور�حولھ�الرسائل،�كما�أن��سمية�خطاب�النوايا�ل�ست�اسما�ثابت�لأ��ا�

ا�متعددة�أ�عد من�ذلك،��ناك�غموض�وتناقضات����ال�لمات�والمصط��ات��                ً             تتطلب�أسماء�وصور 

والعبارات�ال����ستخدم�ا�المحررون����خطابات�النوايا�و�التا���صعو�ة�تحديد�ا��قيقة�القانونية�

�أغراض� �أن �كما �غ���قانوني�ن، �خ��اء �كت��ا �الرسائل ��ذه �الكث���من �أن �خاصة �رسالة، ��ل وراء

يقتصر�ع���المفا�يم�العامة�دون�ا��وض����أي�تفاصيل�فنية�خطاب�النوايا�ومعانيھ�متعددة�وقد�

  .أو�قانونية

إن�موضوع�خطاب�النوايا�بالغ���مية�ذلك�أنھ�موضوع�جديد��س�يا�بال�سبة�للقانون�وأن�

أغلب�الفق�اء�قد�تطرقوا�إليھ�بصفة�عرضية�عند�دراس��م�لمرحلة�المفاوضات،�كما�أنھ�يلعب�دورا�

� �العلاقات �مجال ��� �قبل�كب��ا �ما �مشروع �مجرد �ي�ون �أن �يمكن �بحيث �والدولية �قتصادية

  .التعاقد�أو�إطار�للتعاقد����حالة�ما�إذا�تم�إبرام�العقد
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إن�ال�دف�من��ذا�البحث��و��سليط�الضوء�ع���أ�مية�خطاب�النوايا����المرحلة�السابقة�

�ن�متعلقة���ا�مما��سا�م�للتعاقد�و�التا���قد�يدفع��ذا�البحث�بالمشرع�ا��زائري�إ���إصدار�قوان

  .���حماية�مصا����طراف�المتعاقدة

���ي ��ش�ال �نطرح �الموضوع �لأ�مية �ونظرا �ذلك �ع�� ����: بناءا �النوايا �خطابات �أ�مية ما

  المرحلة�السابقة�للتعاقد��لك��و�ي؟�وما�قيم��ا�القانونية�لدى�المشرع�ا��زائري؟

نتطرق�إ���مبحث�ن،����المبحث��ول�نحدد�مف�وم��و�للإجابة�ع����ذه��ش�الية�ارتأينا�أن

�و�موقف� �النوايا ���طابات �القانونية �الطبيعة �إ�� �نتطرق �الثا�ي �المبحث ��� �أما �النوايا، خطابات

  .ال�شر�عات�م��ا

  مف�وم�خطابات�النوايا: المبحث��ول 

�ص���ل�ا�وذلك�إن�ا��قائق�ال���توصل�إل��ا�الباحثون�حول�خطابات�النوايا�تضع�المع���

باعتبار�ا��عب���عن�نوع�من�أنواع��تفاقية�السابقة�ع���التعاقد،�بل�أ��ا�قد�تتجاوز�ذلك�لتصل�

�س�ت�لم� ��ان�أو�قبولا،�وعليھ �إيجابا ��رادة�الباتة�من�قبل�الطرف�الذي�أصدر�ا إ���التعب���عن

  . عن�مف�وم�خطابات�النوايا����نطاق�التفاوض

  النية�التقليديخطاب�: المطلب��ول 

من�المنظور�الفق���تم��عر�ف�ا�ع���أ��ا�قيام�الراغب����التعاقد�بتوجيھ�دعوة�إ�����ص�

مع�ن�أو�إ���أفراد�ا��م�ور�معلن����طيات��ذه�الدعوة�عن�رغبتھ����التفاوض��شأن��ذا�العقد�

��عرف� �تم �كما ،� �بالتفاوض �أو��يجاب �التفاوض �إ�� �الدعوة �العملية ��ذه �ع�� �أ��ا�و�طلق �ع�� ا

�حيث� �التفاوض �عملية �ب�نظيم �و�تعلق �ال��ا�ي �العقد �إبرام �قبل �إليھ �التوصل �يتم �مبد�ي اتفاق

�ا��صول�ع���امتياز�تجاري�أو�ائتمان�دو���أو�إلزام�العميل�بضمانات� يرغب��طراف�من�خلال�ا

�أ �مع �التفاوض �عدم �أو �بالمفاوضات ��سرار�المتعلقة �إفشاء ��عدم �أو �تقنية �أو �مورد�فنية ي

  . )76،�صفحة�2001سلامة،�(آخر

  �عر�ف�خطاب�النية: الفرع��ول 

���طاب� �المصط��ات �من �العديد �لوجود �نظرا �صعبا �أمرا �النوايا �خطاب ��عر�ف �ي�ون قد

ا�ألا�ي�ون�مؤلف�خطاب� ً                     النوايا�و�ناك�العديد�من�الطرق�للتعب���عنھ،�ومن�الممكن�أيض  النوايا�                                                       

��ص�من�غ���رجال�القانون،�و�التا���فإن�كتابة�ا��طاب�من��ؤلاء����اص�يؤدي�إ���عدم�

�ل�ذا� �القانو�ي �بالتكييف �يتعلق �فيما �متعددة �تفس��ات �وجود �احتمال �و�التا�� دقتھ

  .)141،�صفحة�2006منصور،�(ا��ديث



  

 بلعيدي�فر�د�– إيناسبن�غيدة�

638 

�أيضا �النوايا �خطاب ��عر�ف �بموجبھ��يتم �يقوم ���ص �إ�� �إرسالھ �يتم �خطاب �أنھ ع��

ا،�بتعز�ز�الثقة�لدى�المدين�من�خلال�التأكيد� ا�أو�اعتبار�  ا�طبيعي  ً            ً                                          ��ص�آخر،�سواء��ان���ص         ً                     

�و� �مالية �صعو�ات �المدين �يواجھ ��مر�ح�ن �لزم �إذا �س�ساعده �أنھ �ع�� �مطمئنة �عامة �عبارات

  . يضمن�تنفيذ�ال��اماتھ�عند�الضرورة

خطاب�النوايا�المرحلة��خ��ة�من�المفاوضات،�أي�خطوة�نحو�عقد���ا�ي،�و�و����كما�يمثل

�المتفاوضة� ��طراف �استعداد �يتضمن �حيث ���ا�ي، �عقد �وإبرام �لإعداد �المبذولة �ا���ود جدية

  . للاتفاق�ع���جميع�المسائل�ذات�الصلة�بالصفقة�قيد�التفاوض

� �القيمة �لتلاءم �النوايا �خطابات �تكييف �المحلية�يمكن �للقوان�ن
 
�وفقا �المناسبة                  القانونية
ً
                      

�أو� �القبول، �العرض، �مثل �مختلفة �تص�يفات �تحت �ت�ون �أن �يمكن �كما ���ا �المعمول والدولية

�ستعلام،�أي�تختلف�العبارات�ال���تصاغ���ا�خطابات�النوايا�مما�أدى�بالضرورة�إ���إختلاف�ا�من�

وايا�قبل�التعاقدية�إ���خطابات�نوايا�ل�س�ل�ا�حيث�القيمة�القانونية،�فيمكن�تكييف�خطابات�الن

��ذا� �يقتصر�ع�� �حيث �التعاقد �إ�� �الدعوة �وخطابات ��ستعلامات �خطابات �مثل �قانونية قيمة

�العملية� ��شأن �محددة �إستفسارات �ع�� �أو�الرد �معلومات �طلب �مجرد �ع�� �ا��طابات �من النوع

��ل��  �نية �ع�� �تنطوي �خطابات �إ�� �بالإضافة ��س���التعاقدية، �ما �أو �للتفاوض �الفع�� ام

�حول�العقد�المزمع�إبرامھ،�و�ناك� ����التفاوض �تتضمن�الدعوة�للبدء بالاتفاقيات�المبدئية�حيث

��عض� �ع�� ��تفاق �فيھ �و�ث�ت �المفاوضات �خلال �يتم �الذي �ا��ر �المبد�ي ��تفاق خطابات

بد�ي�التعاقدي�والذي�يتعلق��ل��امات�المستقلة�عن�العقد�ال��ا�ي،�كما�يوجد�خطاب��تفاق�الم

 . بالتوصل�إ���أمور�ونقاط�أساسية�أو�تصور�لمشروع�العقد�ال��ا�ي

  أنواع�خطابات�النوايا: الفرع�الثا�ي

�نية� ��ع���عن �ال�� �والمراسلات �الوثائق �من �متنوعة �مجموعة �النوايا �خطابات �أنواع �شمل

� �المستقبل، ��� �محدد �أو�ال��ام �مع�ن ��عمل �القيام ��� �ما �عرض���ص �خطابات �ت�ون فبعض�ا

وقبول�و�ال����ستخدم�لتقديم�عروض�رسمية�أو�لقبول�عروض�من��طراف��خرى،�و�البعض�

�خر�ت�ون�خطابات��ستعلام�ال����ستخدم�للاستفسار�عن�تفاصيل�معينة�أو�إجراء�مقارنات�ب�ن�

لمشاركة����عملية�العروض�المتاحة،�كما�يوجد�خطابات�الدعوة�وال����ستخدم�لدعوة��طراف�ل

�عاقدية�أو���ضور�حدث�مع�ن،�بالإضافة�إ���خطابات�النية�المبدئية�وال����ستخدم�للتعب���عن�

�إبرام� �خطاب ��� �تتمثل �أ��ا �أي ���ا�ي، �ال��ام �دون �عامة �بصورة ��عاقدية �عملية �دخول ��� النية

�ذه�الدراسات�أو���تفاقيات�وال���تتضمن�شرطا�للمحافظة�ع���سر�ة�المعلومات�ال���تتضم��ا

�عقود� �مجال ��� �ا��طابات ��ذه �ت�ون �الغالب �ففي �التفاوض، �مرحلة ��� �ع��ا �يكشف ال��
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�تضم��ا� �خلال �من �وذلك �للمفاوضات �المعاصرة �الوثائق �من �ت�ون �قد �أ��ا �كما التكنولوجيا

  )222،�صفحة�1996سعد،�(تفصيلات�المعاملة�محل�التعاقد��الاتفاق�ع���شرط�مع�ن

خطابات�البدء����المفاوضات�تتضمن�دعوة�محرره�للبدء����المفاوضات�حول�العقد�المراد�

�يوجبھ� �ما �وكذا �مرحلة ��ل ��� �نية �بحسن �و�ل��ام �التفاوض �مواصلة �ع�� �التأكيد �مع إبرامھ

بداية�المفاوضات�أو��ل��ام�بالأمانة�والشرف����العامل�و�متناع�عن�الغش�والتدل�س�سواء�عند�

�خطابات،� �طرق �عن �مبدئية �اتفاقيات �من �إليھ �توصلوا �ما ��طراف �يث�ت �وقد ��ذا �س���ا أثناء

  حيث�تتضمن��ذه��خ��ة��ل�من

اسم�المحرر�ومنصبھ،�الشركة�أو�المؤسسة�ال���ي�ت���إل��ا،�العنوان،�التار�خ،�اسم�المتلقي،�

�يت �كما �العنوان، �أو�المؤسسة، �الشركة �ي��منصبھ، �ما �الموضوع �صلب � �ببالغ�"ضمن ��علن نحن

�نتائج� �تتحقق �أن �ونأمل �إبرامھ، �المراد �بالعقد �المتعلقة �المفاوضات �لبدء �استعدادنا السرور�عن

  .إيجابية�للطرف�ن

تأ�ي��ذه�الدعوة�كإشارة�لاستمرار�التفاوض�و�ل��ام�بروح�حسن�النية�����ل�مرحلة�من�

�مية��ل��ام�بال��ا�ة�والشرف����جميع�جوانب�العمل�و���مراحل��ذه�العملية،�كما�نؤكد�ع���أ

�جميع� �من �ونطلب �والشفافية، �معاي���ال��ا�ة �لأع�� �بالامتثال �مل��مون �وأننا س���المفاوضات،

�كما� �الم�نية، ��خلاقيات �تخرق �أ�شطة �أي �وتجنب ��خلاقية �بالمبادئ ��ل��ام �المشاركة �طراف

ناع�عن�الغش�والتدل�س،�سواء��ان�ذلك�عند�بداية�المفاوضات�أو�نجدد�التأكيد�ع���ضرورة��مت

خلال�س���ا،�و�نثق����أن�جميع��طراف�س�تحلون�بال��ا�ة�والصدق�و�مانة�����ل�مرحلة�من�

�النقاط� �و�ف�ار�وتحديد ��راء �تبادل �خلال �من �التقدم �تحقيق �إ�� �نتطلع �كما �العملية، �ذه

�المفاو  �تتم �أن �ونأمل ��طراف�المش��كة، �جميع �نرجو�من �المتبادل، �والتفا�م �التعاون �بروح ضات

�ستعداد�ل�ذه�المفاوضات�والتأكيد�ع���مواصلة�التفاوض�بروح�حسن�النية�والتعاون،�بالإضافة�

   .إ���توقيع�المحرر،�سم،�المنصب

  نتمي���خطاب�النية�المرتبط�بالمفاوضات�عن�خطاب�النية����مجال��ئتما: الفرع�الثالث

���� �النوايا �خطابات �موضوع �ت�ناول �ال�� �والقانونية �الفق�ية �الدراسات �من �العديد �ناك

�بإرسال� ��م �الشركة �تقوم �عندما �الفرعية، �العلاقات �ذات �أو�الشر�ات �الكب��ة �الشر�ات سياق

�الرئ�سية� �الشروط �ا��طاب ��ذا �يحدد �أن �يمكن �قرض، �ع�� �ل��صول �للبنك �النوايا خطاب

����تحديد��تجا�ات�والنوايا�
 
                  المبدئية�للصفقة،�و�يمكن�أن�ي�ون��ذا�النوع�من�ا��طابات��اما
ً
                                                         

والتوج�ات�المستقبلية�ب�ن�الشركة�والبنك�قبل�التعاقد�ال��ا�ي،��عت����ذه�النقطة�م�مة�جدا����

  .حال�حدوث�أي�خلافات����المستقبل



  

 بلعيدي�فر�د�– إيناسبن�غيدة�

640 

� ��ستخدم �م�مة �أداة ��عت�� �المفاوضات �إطار ��� �النوايا �المبدئية�خطابات �النية لتحديد

للأطراف�قبل�الدخول����اتفاقية�رسمية���دف��ذه�ا��طابات�إ���وضع��طراف����علم�بالنوايا�

�نية� �خطاب �وجود ��ش�ل �ا��الات ��عض �و�� �ا��قيقية، �المفاوضات �بدء �قبل �المق��حة والشروط

ضمن�خطابات�النوايا����قانونيا�ملزما�ع����طراف�بالامتثال�للشروط�المذ�ورة�فيھ،�و�مكن�أن�تت

إطار�المفاوضات�تفاصيل�حول�العروض�المالية�المحتملة،�وا��داول�الزمنية،�والشروط�القانونية،�

���ا�ي �اتفاق ��� �تضمي��ا راد �ي  �أساسية �أخرى �شروط ُ                           وأي                       .�
 
�مبدئيا

 
�إطارا �ا��طابات  وتوفر��ذه

ً
       

ً
                        

��تفاق �نقاط �تحديد ��� �و�ساعد �المستقبلية، �والمفاوضات ��ل��ام��للمشاورات �قبل و�ختلاف

ال��ا�ي،�كما�أن��ذا�النوع�من�ا��طابات�يمكن�أن�ي�ون�لھ�تأث���قانو�ي�م�م�و�ساعد����تحديد�

،�صفحة�2010العر�ي،�(حقوق�وال��امات��طراف�خلال�مراحل�المفاوضات�وقبل��تفاق�الرس��

213(.  

��ئتمان، �مجال ��� �المبدئية��أما �النية �لتحديد �كأداة �النوايا �خطابات �استخدام يمكن

ل��انب�ن�قبل�الدخول����صفقة�ائتمانية�رسمية�يمكن�أن�يحتوي�خطاب�النية�����ذا�السياق�

ع���تفاصيل�حول�القرض�المق��ح،�مثل�المبلغ�المطلوب،�شروط�السداد،�وأي�شروط�أخرى�م�مة،�

�ئتمان�ع���تفاصيل�حول�الضمانات�المقدمة�والشروط�و�قد�تحتوي�خطابات�النوايا����مجال�

�الزمنية� �ا��داول ا �أيض  �ا��طابات �تحدد �قد �كما �المق��ح، �بالقرض �المتعلقة �والقانونية ً                   الفنية                                                                 

راد�تضمي��ا����اتفاقية��ئتمان�ال��ائية،�كما�يظ�ر�أن�ال�دف�من��ذه� ُ                                                                  والشروط��ضافية�ال���ي                      

�ل �إطار�مبد�ي ��و�إيجاد �بالقرضا��طابات ���ا�ي �ال��ام �قبل �الم�مة �النقاط �وتحديد . لمفاوضات

�من� �يقلل �مما �مسبق، ��ش�ل �الرئ�سية �الشروط �وتحديد �طرف ��ل �أ�داف �توضيح ��� و�ساعد

  . احتمالية��لتباس�أو��ختلافات����المفاوضات�ال��ائية

  خطاب�النية��لك��و�ي: المطلب�الثا�ي

نھ�عقد�من�طبيعة�خاصة�ف�و�يتم���بوجود��عد�ما��ان�نظرا�لطبيعة�العقد��لك��و�ي�ول�و 

ب�ن�طر���العقد�ولا�يجمع�ما�م�ان�واحد�وقد�يفصل�بي��ما�آلاف��ميال�وتتم�عملية�المفاوضات�

ال���بي��ما�من�خلال�شاشة�الكمبيوتر��مر�الذي�يدعونا�أن�نأخذ�����عتبار�البعد�ا��غرا���الذي�

�مف ��� �وخاصة �الطرف�ن �ب�ن �وسائل�يفصل ��عدة �التفاوض �يتم �حيث ��لك��ونية �العقود اوضات

  . وم��ا�خطابات�النوايا��لك��ونية

�من� �أنواع �ثلاثة �التمي���ب�ن �يمكن �ومعان��ا �أغراض�ا �بتعدد �النوايا �خطابات �أنواع تتعدد

خطابات�النوايا��لك��ونية،�فم��ا�خطاب�الدعوة�للبدء����التفاوض��لك��و�ي�أي�خطاب��ع���

�غا��� �محرره �يوجھ ��و�خطاب �الثا�ي �والنوع �التفاوض، ��� �والبدء �التعامل ��� �الرغبة �عن فيھ
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الطرف��خر�أثناء�المفاوضات�يضمن��عض��ل��امات�أبرز�ا�السر�ة�والتحكيم،�أما�النوع�الثالث�

�ا��طابات� �عن �لا�تختلف ��نواع ��ذه �التعاقد، �محل �المعاملات �تفصيلات �يتضمن و�و�خطاب

ا�التقليدية�من�حيث�الوظيفة،�فقط�تختلف�من�حيث�الدعائم�فخطابات�النوايا�التقليدية�النواي

  . ذات�دعائم�ورقية�أما�خطابات�النوايا��لك��ونية�تتم�من�خلال�وسيط�الك��و�ي

  �عر�ف�خطاب�النوايا��لك��و�ي: الفرع��ول 

رض�ال���يل�للال��ام���ا�إن�خطاب�النية��لك��و�ي�يصدر�غالبا�أثناء�المفاوضات�وذلك��غ

و���يل�ما�تم�التوصل�إليھ�من��تفاقيات�سابقة�ع���التعاقد�من�خلال�ا،�كما�انھ��عت���أيضا�

�����اية�المفاوضات�وسيلة�للتعب���عن�إبرام�العقد�ال��ا�ي�أي�أنھ�أداة�لتأكيد�إ�عقاد�العقد�ول�ذا�

  .)291،�صفحة�2011ابرا�يم،�(الس�ب�كث��ا�ما�يحمل�مسميات�أخرى�مثل�خطاب�التأكيد

أحد�أ�م�أ�داف�خطاب�النوايا��لك��و�ي��و�تحديد��طار�المستقب���لتنظيم�المفاوضات�

�التفاوض،� �وفر�ق �للمفاوضات، �المحددة �المدة �ع�� ��تفاق �ا��صوص �وجھ �وع�� �لك��ونية،

� �المفاوضات، ��� �س�ستخدم �ال�� �و�طراف�واللغة �ال��ا�ي �العقد �لإبرام �اللازمة �البحث وت�اليف

الملزمة�بھ،�وتحديد��ح�ام�الرئ�سية�للعقد�ال��ا�ي�كما�قد�ي�ون�ال�دف�مجرد�استفسار�أو�طلب�

  . معلومات�عن�لعقد،�دون�التعب���عن�ال��ام�بالدخول����مفاوضات�العقد

  غ��ه�من�التصرفات�القانونية�المشا��ةتمي���خطاب�النوايا��لك��و�ي�عن�: الفرع�الثا�ي

يتوجب�التفر�ق�ب�ن�خطابات�النوايا��لك��ونية�وغ���ا�من�التصرفات�ال���قد�تحمل�ذات�

  ال�سمية�ولكن�ل�ا�مجال�أخر�ومنھ�ما�ي��

خطاب�النوايا�المصر����و�رسالة�يرسل�ا�البنك��م�إ���طرف�يتعامل�مع�بنك�فر��،�حيث�

ية�الفرع����عملية�محددة�ومبلغ�محسوب�وخلال�ف��ة�زمنية�محددة�كما�يتع�د�البنك��م�بتغط

أن�البنوك��لك��ونية�أصبحت��عتمد�ع���خطابات�النوايا�المصرفية��لك��ونية�باعتبار�ا�مجالا�

خصبا�لقراصنة��ن��نت،�ومن�الم�م�أن�نحاول�قدر��م�ان�وضع�قواعد�أمنية�من�خلال�أنظمة�

�وأن �العامة �با��دمات�المفاتيح ��مر �يتعلق �عندما �ا��اصة، �المفاتيح �باستخدام �ال�شف�� ظمة

�والتطورات� �المعلومات �تكنولوجيا �مجال ��� �الكب��ة �للتطورات �ف�و�ن�يجة �ع����ن��نت، المصرفية

  . المستمرة����مجال�التكنولوجيا�المصرفية

ة�و�كتالوج�الك��و�ي��ناك�مس�ندات�متبادلة����مرحلة�التفاوض�تتمثل����إعلانات�الك��وني

أي�أ��ا�وسائل�دعاية�ال���يتم�تداول�ا�خلال�مفاوضات�التعاقدية،�فالإعلان��لك��و�ي��شمل�افة�

صور��علان�المرئية�والمسموعة�والمكتو�ة،�و�صعب�التمي�������علانات�ع���شبكة��ن��نت�ب�ن�ما�

ي�شابھ��علان��لك��و�ي�مع�خطاب�إذا��ان��ذا��علان�إيجابا�أو�مجرد�دعوة�للتفاوض،�حيث�
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��علان� �بان �عنھ �و�ختلف ��لك��و�ي، �ال��يد �طر�ق �عن �الك��و�ي �ع���وسيط �يرسل �انھ النوايا

�واحد،� �ل��ص �موجھ �في�ون �النوايا �خطاب �أما �ا��م�ور �إ�� �عادة �موجھ �ي�ون �لك��و�ي

ع�أو�ح���شرائط�فيديو�فالكتالوج�قد�يتخذ�ش�ل�بيانات�وصور�أو�رسومات�لسلع�معروضة�للبي

و�و�احد�أش�ال�الكتالوجات�ال���أفرز��ا�تكنولوجيا�المعلومات�وأن�عرض�البيانات�بقصد�البيع�

  . ���الكتالوج��لك��و�ي��عت���إيجابا�حقيقيا

أما�خطاب�الثقة��لك��و�ي�شأنھ�شأن�خطاب�النوايا�إلا�أن�خطاب�النوايا�يختلف�����ونھ�

    .اقدمجرد�مشروع�ما�قبل�التع
  

  الطبيعة�القانونية���طابات�النوايا�و�موقف�ال�شر�عات�م��ا: المبحث�الثا�ي

�عت���خطابات�النوايا�الوسيلة�المادية�ال���يوافق���ا���ص�ما�ع���معاملة�تجار�ة�معينة�

مع�طرف�آخر�م�مة�لأ��ا�يمكن�أن��ش���إ���الوقت�الذي�يوافق�فيھ�ذلك�ال��ص�ع���الطرف�

� �الدول��خر�و�يل��م �الكث���من �إن �كما �أو�العقد، �الوعد �ذلك �شروط �وكذلك �المعنية، بالمعاملة

  ش�دت�استعمالا�ل�ا

�و�ال�شر�ع�� � �الفر���� �ال�شر�ع �من ��ل �و�موقف �القانونية �طبيع��ا �إ�� �س�تطرق و�عليھ

  .ا��زائري 

  الطبيعة�القانونية: المطلب��ول 

ا�للتعب�
 
        لقد�وجد�المتداولون�منذ�ف��ة�طو�لة�طرق
ً
��عن�نوايا�م�����ل��ام�ببعض�م�البعض�                                    

�ازد�رت� �وقد ��لك��و�ي، �وال��يد �المس�ندات �ع�� �التوقيع �إ�� �و�التصفح �المحادثة �مجرد فمن

�ال��� �النوايا �خطابات �ازد�ر�استخدام �كما �لتغ���الزمن ��سرعة �استجابت �السوق، ��� جميع�ا

  . الشر�ات�و�البنوك�ع���نطاق�واسع�ابتكر�ا�التجار�من�واقع�خ����م�و�ال����ستخدم�ا�مجموعات

تتأثر�العقود�ا��ديثة����مجال�التجارة�الدولية�باستمرار�بالتطورات�ال���تطرأ�ع���ال�ي�ل�

�كما� �التجار�ة، ��عمال ��عقيد �وازدياد �العقود �وتزايد �المعاملات �ازدياد �مع �و�قتصادي �جتما��

�و�ن�العقود،�بل�لابد�من�بدء�المفاوضات�ع���ولا�تكفي�المشار�ع�التجار�ة�والصناعية�ال��مة�لت

،�صفحة��2011عقوب،�(عدة�أسس�حيث�ي�تج�عن��ذه��خ��ة�عدة�وثائق�وخاصة�خطاب�النوايا

287(.  

�الم���� �ع�� ��طراف ���ث ��صل ��� �استخدامھ �تم �النوايا �خطاب �أن ��� �شك ��ناك ل�س

�لمفاوضات� ��ستعدادات �المصدر�لبدء �إ�� �أيضا �النوايا �أشار�خطاب �كما �العقد، �عملية ��� ا    ً                                                                              قدم 

���� �جاء �العقد، �لإبرام �جديد �من�� �العقد �مفاوضات ��� �الناشر�وتوج��ھ �رغبة �عن �وأعرب العقد
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،�و�عتقد��عض�علماء�أن��مر�يتعلق�1989يونيو��20ست�ناف�ببار�س�الصادر����حكم�محكمة�� 

بالعقود�المسبقة،�و���اتفاقيات�تم�يدية�ول�ست�مجرد�عروض��عاقدية،�فيمكن�أن�ي�ون�مجرد�

مشروع��عاقدي�مسبق،�أو�يمكن�أن�ي�ون�إطارا�لإبرام�عقد�إذا�تم�توقيع�العقد،�أو�ح���لو��ان�

ا�أو�يمكن�أن�ي�ون�خطاب�ال��ام�و�مكن�أن�ي�ون�أك���من�مجرد�وعد�غ���عرضا�محددا�أو�وعد

ملزم�ع���أية�حال،�فإن�القيمة�القانونية���طاب�النوايا�باعتبار�ا�حلقة�من�المفاوضات�ما�قبل�

�آراء� �ع�� �بناء �القضاء �قبل �من �يتم �ذلك �و�ل ��طراف، �ونوايا �صياغ��ا �ع�� ��عتمد التعاقدية

�يظ�ر� �وذلك ا�طراف، �محدود  �ل�س �محتوا�ا �و�أن �النوايا، ���طابات �الواسعة ً  الطبيعة بارود،�(                                                      

 .)213،�صفحة�2021

  المطلب�الثا�ي�موقف�ال�شر�عات�من�خطابات�النوايا

�أو� ��نجلوساكسونية �سواء �النوايا ���طاب �استعمالا �الدول �من �الكث�� ش�دت

� �ال�� �من�اللات�نوجرمانية �موقف �من ��ل �س��ى �وعليھ ��عد، �فيما �النوايا �خطاب �إل��ا انتقلت

  .ال�شر�ع�والقضاء�المقارن�و�ال�شر�ع�ا��زائري�من�خطابات�النوايا

  موفق�ال�شر�ع�الفر�����من�خطابات�النوايا: الفرع��ول 

ا�بموجب�بنود�مختل حدد  ا�بھ�وم 
 
ً                  ���ال�شر�ع�الفر����،�يمكن�أن�ي�ون�خطاب�النوايا�مع��ف   ُ       
ً
فة�                                                    

ا�من�العروض� ً             من�القانون�المد�ي�الفر�����ع���س�يل�المثال،�يمكن�أن�ي�ون�خطاب�النوايا�جزء                                                                        

  .التجار�ة�والعقود�طالما�أنھ�يتوافق�مع�متطلبات�ال�شر�عات�المدنية�والتجار�ة�الفر�سية

�ترا���القوان�ن�والتنظيمات�الدقيقة�المتعلقة�بخطابات�النوايا����السياق�القانو�ي�الفر����

�والقبول،� �العرض �بمبادئ �تتعلق �القوان�ن ��ذه �ت�ون �وقد �القانونية �للمتطلبات ��متثال لضمان

من�القانون��1589وقانون�العقود،�وقوان�ن�تنظيم��عمال�التجار�ة�المختلفة،�حيث�نصت�المادة�

� �لسنة �الفر���� �متب�1804المد�ي �أداء �الطرف�ن �ب�ن �يوجد �عندما ��عت���بيعا �بالبيع �الوعد ادل�إن

� �لسنة �العقود �قانون ��� �إلا�أن �والثمن، �المبيع �����2016ع�� �حصره �يمكن �عقد �أن �ع�� نصت

إن�الوعد�الملزم�من�جانب�واحد��و�" 1124صوره�الوعد�الملزم���لب�واحد�وذلك����نص�المادة�

العقد�الذي�يمنح�بموجبھ�احد��طراف�الواعد�الطرف��خر�المستفيد�حق�ا��يار����إبرام�عقد�

  ."م�تحديد�عناصره�ا��و�ر�ة�ولا�ينقص�ابرمھ�سوى�رضاء�المستفيدتت

المتعلق�ب�نظيم�عمل��1989س�تم����28كما�ورد�مصط���خطاب�النية����التنظيم�المؤرخ����

�والذي� �المراقبة �وإجراءات �العمومية �الصفقات �فتح �وكيفية �البورصة ��عمليات �المختصة ال��ان

�نوايا �عن �المس�ثمر��علان �ع�� �يفرض ��شان �12ه �الصناعية�� �بالسياسة �المتعلقة ش�ر�الموالية

  . والمالية�لشركة�لشركتھ����مواج�ة�الشر�ات�الم�تمة�باقتناء�أس�م�الشرك�المعنية
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يرى�البعض�من�الفقھ�الفر�����أن��مر�يتعلق��عقد�سابق��و�عقد�تحض��ي�ول�س�مجرد�

خطاب�النوايا�و�التا���لم�يحدد�قيمتھ�عرض�للتعاقد�وع���الرغم�من�أن�المشرع�الفر�����لا�ينظم�

القانونية�إلا�أن��ذا�المحرر�يلعب�دورا����مجال�العلاقات��قتصادية�الدولية،�بحيث�يمكن�أن�

ي�ون�مجرد�مشروع�ما�قبل�التعاقد�أو�إطارا�للتعاقد����حال�تم�إبرام�العقد،�أو�ح���ي�ون�عرضا�

� �أك���من �ال��ام �أو�خطابا �وعدا �ي�ون �وقد �القيمة�محددا �وتتج�� �غ���ملزم، ��ع�دا �ي�ون أن

�تختلف� �التعاقد �ع�� �السابقة �المفاوضات �حلقات �إحدى �وصفھ ��� �النوايا ���طاب القانونية

  . باختلاف�صياغة�ا��طاب�و�لفاظ�المستخدمة�فيھ�وما�قصده��طراف�منھ

  موقف�المشرع�ا��زائري�من�خطاب�النوايا: الفرع�الثا�ي

العديد�من�التعديلات�ال���مست�القانون�المد�ي�أبرز�ا�القانون�رقم�قام�المشرع�ا��زائري�ب

05-10�� ��� ��20المؤرخ ��2005جوان ��05-07والقانون ��� �ينظم��2007مايو��13المؤرخ �لم إلا�انھ

�ذات� �التجارة �عقود ��� �أ�مي��ا �رغم �والقضاء �للفقھ �الم�مة ��ذه �ترك �بل �التعاقد �قبل �ما مرحلة

ه�المشرع�السو�سري�الذي�نظم��ذه�المرحلة�صراحة�والذي�نص�ع�����عاد�الدولية،�عكس�نظ�� 

ال��ام��طراف�أثناء�مرحلة�المفاوضات�باستعمال�ا��قوق�وتنفيذ��ل��امات�وفقا�لقواعد�حسن�

  . النية�و�مانة�والشرف

دائما��عود�فق�اء�القانون�والقضاء�إ���المبادئ�العامة�للقانون�المد�ي�المتمثلة�خاصة�شروط�

�ا �من �المواد ��� �عل��ا �المنصوص ��59لعقد ��ذه�118إ�� �إ�� �تطرق �المشرع �أن �الفق�اء ��عض �يرى ،

�تفاق�الذي��عد�لھ�كلا�المتعاقدين�أو�"ال���نصت�ع���ما�ي����71المرحلة�ضمنيا�من�خلال�المادة�

�ة�للعقد�احد�ما�بإبرام�عقد�مع�ن����المستقبل�لا�ي�ون�لھ�اثر�إلا�إذا�عي�ت�جميع�المسائل�ا��و�ر 

  .المراد�إبرامھ،�والمدة�ال���يجب�إبرامھ�ف��ا

�يطبق� �الش�ل �ف�ذا �مع�ن �ش�ل �اس�يفاء �العقد �لتمام �العقد �لتمام �القانون �اش��ط و�إذا

   ."أيضا�ع����تفاق�المتضمن�الوعد�بالتعاقد

�لما�اشتمل"ال���جاء����فقر��ا��و���ما�ي����107خاصة����المادة� �يجب�تنفيذ�العقد�طبقا

  ."عليھ�و�حسن�نية

�المشرع� �اش��ط �فقد �قانونية، �قيمة �أي �لھ �ل�س �مستقب�� �عقد �عن ��تفاق �فان وعليھ

ا��زائري��عي�ن�جميع�المسائل�ا��و�ر�ة�للعقد�المتمثلة����طبيعة�العقد،�ال���ء�المبيع�و�الثمن،�

  .القانون�المد�ي�من�65بالإضافة�إ���المدة�ل�ي�يخلف�أثره�القانو�ي،�والذي��عود�بنا�إ���المادة�

ما�نو��ھ��نا�أن��ذا��تفاق�عن�عقد�مستقب����عد�وسيلة�من�وسائل�التفاوض�والذي�

�عدد��سمياتھ�وفقا�لمختلف�المجالات،�ابرز��سمياتھ�خطاب�النوايا�والذي��عدد�تطبيقاتھ�خاصة�
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عقود�المعدة�ع���صعيد�العقود�الدولية،�عقود�ال��خيص�لاستغلال�براءة��خ��اع،�و�المتعلقة�بال

�الثقة� �بث �ع�� �ا��طابات ��ذه ��عمل �حيث �بالشر�ات، �المتعلقة �العقود �المصا�ع، ��� لل�سليم

وحسن�نية��طراف�ال���تر�د�التعاقد�وتو���المصا���والفوائد�المرجوة�من�العقد�المراد�إبرامھ،�و�

�وال �التمو�ل �ووسائل �النفقات �ح�� �أو�الفشل �النجاح �سواء ��حتمالات ��ل سعاد،�(تام�ندراسة

  .)156،�صفحة�2010

�سبق� �ال�� �للتعاقد �السابقة �المرحلة �صور �إ�� �ا��زائري �المشرع �إشارة �رغم �انھ ���منا �ما أما

�أح�ام� �ع�� �صراحة �ينص �لم �إلا�انھ ���ا�ي، �عقد �محل�ا �يحل �صور ��عت���بدور�ا �وال�� وذكرنا�ا

  .نصھ�ع���خطاب�النوايا�و�ثار�ال���يخلف�ا�����ذه�المرحلة�مرحلة�التفاوض�بالتا���عدم
  

  :ا��اتمة

�جدية� �تو�� �ال�� �المفاوضات �من ��خ��ة �المرحلة �يمثل �النوايا �خطاب �أن �القول وصفوة

ا���ود�المبذولة�لإعداد�وإبرام�عقد���ا�ي،�حيث�يتضمن�استعداد��طراف�المتفاوضة�للاتفاق�ع���

  .بالصفقة�قيد�التفاوض�جميع�المسائل�ذات�الصلة

�المحلية� �للقوان�ن
 
�وفقا �المناسبة �القانونية �القيمة �لتلاءم �النوايا �خطابات �تكييف                  يمكن
ً
                                                             

�أو� �القبول، �العرض، �مثل �مختلفة �تص�يفات �تحت �ت�ون �أن �يمكن �كما ���ا �المعمول والدولية

  .�ستعلام

� �قبل �للأطراف �المبدئية �النية �لتحديد ��ستخدم �م�مة ��عت���أداة �اتفاقية�أ��ا ��� الدخول

  .رسمية،�وأ��ا�ت�ون�موجھ�ل��ص�واحد�لا�ل��م�ور 

إن�البنوك��لك��ونية�أصبحت��عتمد�ع���خطابات�النوايا�المصرفية��لك��ونية�باعتبار�ا�

  .مجالا�خصبا�لقراصنة��ن��نت

و�ن�إن�خطابات�النوايا�ابرز�وسائل�المفاوضات����المشار�ع�التجار�ة�والصناعية�ال��مة�لت�

  .العقود

�التعاقدية� �قبل �ما �المفاوضات �من �حلقة �باعتبار�ا �النوايا ���طابات �الواسعة �الطبيعة إن

  �عتمد�ع���صياغ��ا�ونوايا��طراف

  ال���سبق�وذكرنا�ا�وال����عت���بدور�ا�صور�يحل�محل�ا�عقد���ا�ي،�إلا�انھ

تھ�إ���صور�المرحلة�لم�ينص�المشرع�ا��زائري�صراحة�ع���أح�ام�مرحلة�التفاوض�رغم�إشار 

  السابقة�للتعاقد
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لم�يت�لم�ال�شر�ع�ا��زائري�عن�الوسائل�المستعملة����مرحلة��تفاق�عن�عقد�مستقب��،�

  بل�اكتفى�بذكر�شروط�ا�عقاد�العقد�ال��ا�ي

لم�يتطرق�المشرع�ا��زائري�إ���خطاب�النوايا�رغم�تحدثھ�عن�تنفيذ�العقد�بحسن�نية،�ترك�

  .قانون�والقضاء�ذه�الم�مة�لفق�اء�ال

  :ع���إثر�الملاحظات�والنتائج�السابقة�يمكن�أن�نخرج�بجملة�من�التوصيات��عدد�ا����ما�ي��

نرى�انھ�ع���المشرع�ا��زائري��سليط�الضوء�عن�المرحلة�السابقة�للتعاقد�باعتبار�ا�مرحلة�

���خطاب�النوايا�تم�يدية�للعقد�ال��ا�ي�و�نظرا�لأ�مي��ا����حماية�أطراف�التعاقد،�خاصة�تطرقھ�إ

و�إعطاءه�قيمة�قانونية�باعتباره��ع���عن�النية�ا��سنة�و�ذكر��ل��ل��امات�ومتطلبات�المتعاقدين�

وما�اتفق�عليھ��طراف�قبل�التعاقد،��ع������حالة�ما�إذا�حدث��شاز�أو�نزاع�ب�ن�طر���العقد��عد�

�النو  �خطاب �ي�ون �وعليھ �بأثر�رج��، �النوايا �خطاب ��عود �لأطراف�التعاقد �حماية �أداة ��نا ايا

  .التعاقد�ل�س�فقط�وسيلة�من�وسائل�مرحلة�المفاوضات�لبلوغ�العقد�ال��ا�ي
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